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“\
iGrafx ist ein fiUhrender Anbieter von Prozessanalyselosungen,

mit denen Unternehmen sich durch Optimierung ihrer Prozesse
Wettbewerbsvorteile verschaffen konnen.

Ihre Aufgaben Ihr Profil

» Sie sind ambitioniert bei der taglichen

» Akquise bei neuen und bestehenden
Accounts - tagliche Telefonakquise Telefonakquise

- Umsatzgenerierung fir Softwarelésungen - Eine hohe Einsatzbereitschaft und gute
und produktnahe Dienstleistungen wie Englischkenntnisse runden lhr Profil ab
Prasentationen, Anpassungen, Training

g « Von Vorteil: Fundierte Kenntnisse in den
und Coaching

Bereichen Prozessmanagement, Six Sigma,

 Sicherstellung der Kundenentwicklung und Lean, ITIL, Enterprise Architecture, SAP,
Kundenzufriedenheit Compliance, Qualitditsmanagement und/oder
+ Begleitung des Kunden durch den gesamten Risk Management und IT
Sales-Cycle

Bei uns erwartet Sie ein professionelles internationales Arbeitsumfeld, in dem Spitzenleistungen erzielt und
gefordert werden mit offener Kommunikation, kompetenten Teamkollegen und Freude an der Arbeit.

Sie sind stark im Team und mit Initiative und Begeisterung im Job. Bestenfalls sind Sie bereits mit den iGrafx-
Produkten und deren Handhabung vertraut, anderenfalls werden Sie zu Beginn Ihrer Tatigkeit im Umgang mit
der Software geschult.

Eine Hands-on-Mentalitat, hohe Sozialkompetenz und Humor sind Teil Ihrer Personlichkeit. Hohe Kunden-
und Serviceorientierung, Kommunikationsstarke und Flexibilitat sind fur Sie selbstverstandlich. Wir bieten
Ihnen eine selbststédndige Tatigkeit in einem weltweit agierenden Unternehmen.

Wir freuen uns auf lhre vollstandige Bewerbung mit Angabe Ihrer Gehaltsvorstellung!
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